
Für diese überaus interessante und spannende Position 
erwarten wir von Ihnen folgende Eigenschaften: 

• Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung in Elektrotechnik oder 
Telematik 
Weiterbildung erwünscht 

• Selbständige Planung und Entwicklung des Verkaufsgebietes 

• Zielorientierte und selbständig arbeitende Persönlichkeit 

• Professionelles und überzeugendes Auftreten 

• Hohe Reisebereitschaft und Teilnahme an internationalen 
Messen 

• Deutsche Muttersprache mit sicherer Korrespondenz in 
Deutsch, Konversation in Englisch von Vorteil

Ihr Aufgabenbereich umfasst folgende 
Verantwortungsbereiche: 

• Betreuung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 

• Akquisition von Neukunden ist für Sie ein wichtiger Erfolgs-
faktor 

• Identifikation der Kundenbedürfnisse und deren Potential 

• Verkauf und Beratung des gesamten Rittal Sortiments mit 
Hauptfokus IT Infrastruktur 

• Enge Zusammenarbeit mit dem Innendienst- und Projekt-
team in der Ausarbeitung der Projektofferten 

• Nachfassen von Offerten und Angeboten 

• Steigern der Marktanteile

Rittal ist der weltweit führende Systemanbieter für Gehäuse- und Schaltschranktechnik, Stromverteilungssysteme, System-
Klimatisierung, IT Infrastruktur sowie Software und Service und gehört zur international erfolgreichen Friedhelm Loh Group 
mit 18 Produktionsstätten, 80 Tochtergesellschaften und 11.300 Mitarbeitern.

Zur Verstärkung unseres Teams in der Region Nord – West Schweiz suchen wir Sie, als dynamischen und motivierten

Area Sales Manager IT Infrastruktur 100% m/w

 
 

Rittal bietet Ihnen 

• Eine Anstellung in einem zukunftsorientierten Unternehmen 

• Attraktive Anstellungsbedingungen sowie ein Firmenfahrzeug 

• Professionelle Ausbildung und stete Weiterbildungen 

• Internationales Netzwerk von Mitarbeitern

Haben wir Ihr Interesse Geweckt? Dann freut sich Frau Claudia Breitenstein (breitenstein.c@rittal.ch, Tel: +41 56 416 0600) 
auf Ihre Bewerbung und steht Ihnen für Fragen gerne zur Verfügung.


