
Area Sales Manager IT Region Basel, Bern und Solothurn 100% (w/m)

Rittal ist einer der weltweit führenden Systemanbieter für Schaltschränke, Stromverteilung, Klimatisierung, IT-
Infrastruktur sowie Software und Service. Das Unternehmen gehört zur international erfolgreichen Friedhelm Loh 
Group. Detaillierte Informationen zum Unternehmen finden Sie auf www.rittal.ch. 

In diesem Hightech-Umfeld suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung einen engagierten

Ihr Aufgabenbereich 
 � Das Akquirieren und Betreuen von Neukunden sowie 
Bestandskunden gehört zu Ihrem Alltag

 � Sie sind der erste Ansprechpartner für unsere Kunden 
in Ihrer Verkaufsregion

 � Sie sind verantworlich für den strategischen Ausbau 
Ihres Verkaufgebiets

 � Projektakquisition und nachhaltige Verfolgung bis zum 
Verkaufsabschluss

 � Sie erarbeiten gemeinsam mit unseren Professional 
Service Experten moderne Lösungen im Bereich der 
IT-Infrastruktur

 � Sie pflegen eine enge Beziehung zu unseren Partnern

 � Auf Messen und Events treffen Sie Ihre Kunden und 
knüpfen neue Kontakte 
 
 
 
 
 

Ihr Profil
 � Abgeschlossene kaufmännische oder technische 
Ausbildung

 � Technische Affinität und Freude an der IT Branche

 � Verhandlungssichere Persönlichkeit mit Verkaufsflair

 � Kommunikative Person mit viel Eigeninitiative und aus-
geprägter Kundenorientierung

 � Bereitschaft sich neues Wissen anzueignen

 � Gute Anwenderkenntnisse in MS-Office

 � Einwandfreies Deutsch mit stilsicherer schriftlicher wie 
mündlicher Ausdrucksweise, Englischkenntnisse von 
Vorteil

Sind Sie bereit für diese neue Herausforderung und möchten Sie in einem innovativen, dynamischen und in-
ternational erfolgreichen Familienunternehmen mitwirken und von fortschrittlichen Sozialleistungen profitieren? 
Dann freuen wir uns Sie kennenzulernen und erwarten Ihre überzeugenden und vollständigen Bewerbungsun-
terlagen per E-Mail.

Rittal Schweiz AG ∙ Claudia Breitenstein ∙ Ringstrasse 1 ∙ CH-5432 Neuenhof
Phone: +41 56 416 06 00 ∙ Mail: bewerben@rittal.ch

Wir bieten 
 � Ein motiviertes und unterstützendes Team

 � Modernes Arbeitsumfeld in einem internationalen 
Unternehmen

 � Einen Firmenwagen 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 � Möglichkeit für Home Office

 � Gute Sozialleistungen

 � Attraktive Vergütung


